
Wird	diese	Nachricht	nicht	richtig	dargestellt,	klicken	Sie	bitte	hier.

	

GCSP	Partnerangebote	2022
Buchen	Sie	jetzt	Ihr	Partnerpaket.	

{SALUTATION}	{TITLE}{LASTNAME},

profitieren	Sie	von	den	vielseitigen	Partnermodellen	des	German	Council	of	Shopping	Places	und	nutzen	Sie	die	Möglichkeiten
unseres	einzigartigen	Netzwerks.	Zeigen	Sie	der	Branche	Ihr	persönliches	Engagement	und	werden	Sie	Partner	des	GCSP
2022!	Wir	haben	unserer	digitalen	Entwicklung	bei	diesen	Angeboten	Rechnung	getragen	und	freuen	uns	in	beiden	"Welten"
attraktive	Partnerangebote	entwickelt	zu	haben.

Wo	sonst	können	Sie	sich	mit	Ihrem	Unternehmen	so	fokussiert	an	Ihre	Zielgruppe	wenden	und	genau	da	präsent	sein,	wo	man
über	Ihre	Themen	spricht?	Zeigen	Sie	der	GCSP	Family	Ihre	Position	und	werden	Partner	2022.	Auch	und	gerade	in	diesen
besonderen	Zeiten	ist	Sichtbarkeit	für	Sie	unerlässlich	und	Ihre	Unterstützung	für	den	GCSP	wichtiger	denn	je,	um	unsere
vielseitige	und	tatkräftige	Arbeit	zu	fördern.

Bestellungen	würden	wir	gerne	bis	zum	04.	Februar	2022	annehmen.	Danach	beginnen	wir	sofort	mit	dem	Layout,	holen	Ihre
Freigaben	ein	und	gehen	schnellstmöglich	in	den	Druck	bzw.	die	Produktion.

Sprechen	Sie	uns	gerne	an,	wenn	Sie	Interesse	oder	Fragen	haben.	Wir	sind	für	Sie	da,	beraten	Sie	und	erstellen	Ihnen
selbstverständlich	auch	ein	individuelles	Angebot.

Wir	freuen	uns,	Ihre	Wünsche	zu	erfüllen.

Herzliche	Grüße	
German	Council	of	Shopping	Places	e.	V.

Ihr	
GCSP	Team

GCSP	Business	Briefing
27.1.2022	–	Live	aus	unserem	Studio



​

Klicken	Sie	sich	diesen	Donnerstag	in	unser	GSCP	Studio,	wenn	es	um	die	Frage	geht:	

Wie	geht	es	weiter	nach	dem	BGH	Urteil?	"Die	durch	die	COVID-19-Pandemie	bedingte	Schließung	eines
Einzelhandelsgeschäfts	führt	nicht	zu	einem	Mangel	der	Mietsache	im	Sinne	von	§	536	Abs.	1	Satz	1	BGB.	Dem	Vermieter	wird
dadurch	die	vertraglich	geschuldete	Leistung	zur	Überlassung	und	Erhaltung	der	Mietsache	in	einem	zum	vertragsgemäßen
Gebrauch	geeigneten	Zustand	auch	nicht	ganz	oder	teilweise	unmöglich."	stellt	der	BGH	in	seinem	Urteil	vom	12.1.22	fest	und
sagt	auch	"Im	Fall	einer	Geschäftsschließung,	die	auf	einer	hoheitlichen	Maßnahme	zur	Bekämpfung	der	COVID-19-Pandemie
beruht,	kommt	grundsätzlich	ein	Anspruch	des	Mieters	von	gewerblich	genutzten	Räumen	auf	Anpassung	der	Miete	wegen
Störung	der	Geschäftsgrundlage	gemäß	§	313	Abs.	1	BGB	in	Betracht."	Ebenso	wird	klargestellt:	"....verbietet	sich	eine
pauschale	Betrachtungsweise.	Maßgeblich	sind	vielmehr	sämtliche	Umstände	des	Einzelfalls."	Wie	sehen	jetzt	die
Perspektiven	aus?	Werden	alle	vor	Gericht	ziehen	oder	die	Vernunft	unseres	Code	of	Conduct	nutzen?	

Live	aus	unserem	GCSP	Studio	diskutieren	wir	mit	Experten	die	Situation.	Zuschauen,	mitdiskutieren-	einfach	den	kostenlosen
Live-Stream	am	27.	Januar	um	14	Uhr	anklicken.

Regionales	Neujahrsdinner	West
Rückblick

In	der	vergangenen	Woche	haben	sich	15	Teilnehmer	in	Düsseldorf	endlich	wieder
persönlich	beim	Neujahrsdinner	West	unter	Corona-Bedingungen	(max.	20	Personen
waren	zugelassen)	getroffen.	Unsere	Regionalbotschafterin	West,	Marie	Claire	Ernst,
hat	mit	der	neuen	In-Location	Düsseldorf's	"The	Paradise	Now"	absolut	den	Nerv	der
Zeit	getroffen.	

Die	Teilnehmer	haben	sich	rege	über	dieses	Gastro-Konzept	und	viele	weitere	Branchen-
Neuigkeiten	und	-Entwicklungen	ausgetauscht.	Es	war	ein	mehr	als	gelungenes
Wiedersehen,	in	entspannter	Atmosphäre	und	mit	fantastischer	Kulinarik.

Christine	Hager	dankt	Marie	Claire	Ernst	für	diese	tolle	Idee	und	die	perfekte
Organisation	dieser	Regionalveranstaltung	sehr	herzlich.	Ein	großer	Dank	geht	auch	an
die	Schwitzke	&	Partner	GmbH,	ohne	deren	großzügige	Unterstützung	dieses	Dinner
nicht	möglich	gewesen	wäre.

Sie	möchte	auch	Gastgeber	eines	Regionaldinner	unter	"Corona-Regeln"	im	kleinen	Kreis
werden?	Sprechen	Sie	uns	mit	Ihrer	Location	und	Themen/Vortragsidee	an-	wenn	es
passt,	dann	organisieren	wir	eine	lokale	Veranstaltung	für	unsere	Mitglieder	mit	Ihnen
als	Gastgeber.



als	Gastgeber.

Rückblick	REBOOT	Zukunftstag	mit	dem	Zukunftsforscher	
Sven	Gabor	Janszky



Diese	besondere	Kooperation	war	ein	echter	"Power-Tag"	für	alle	Teilnehmer.	Von	9-16.30	Uhr,	mit	kleinen	15	Minuten
Pausen	zwischendurch,	stellte	Sven	Gabor	Janszky	einen	sehr	komplexen	Überblick	von	Visionen	und	Trends	für	die	kommenden
5	bis	10	Jahre	vor.	Hier	die	Stimmen	einiger	Teilnehmer:

"Vielen	Dank	für	diese	besondere	Veranstaltung!	Das	Konzept,	insbesondere	die	Einbeziehung	der	Teilnehmer,	hat	uns
sehr	gefallen.	Es	war	vor	allem	inspirierend	und	dabei	gut	strukturiert,	technisch	einwandfrei	und	auch	kurzweilig.	Für	uns	eine
wunderbare	Ergänzung	zu	unseren	Prozessen	rund	um	das	Thema	"Zukunftsbild	VÖLKEL	COMPANY"."	Mario	Zanolli,
VÖLKEL	COMPANY	

"Wer	die	Zukunft	treffend	antizipiert,	kann	die	Gegenwart	effizienter	gestalten.	2bAHEAD	zeigt	eine	interessante
Perspektive	auf."	Roland	Hoffmann,	DI	Management	GmbH			

"Alle	Themen,	die	sich	mit	Zukunftsentwicklungen	beschäftigen	gehören	in	unser	Netzwerk.	Wenn	wir	mit	unseren	Produkten,
Projekten	und	Dienstleistungen	langfristig	erfolgreich	sein	wollen,	gehört	das	Wissen	über	technologische,
wissenschaftliche	und	gesellschaftliche	Entwicklungen	zu	den	wesentlichen	Erfolgsparametern."	Stefan	Kutscheid,	FACO
Immobilien	

"Tolles	Event,	grandioser	Redner,	beeindruckender	Blick	über	den	Tellerrand	des	Alltagsgeschäfts	in	eine	Zukunft	mit
vielen	neuen	Chancen	und	Herausforderungen."	Rupert	Merckle,	RAAB	Werbeagentur	

"Das	war	ein	spannender	und	komprimierter	Ausblick	in	die	Zukunft.	Die	wesentlichen	Treiber,	Entwicklungen,	und
Auswirkungen,	aber	auch	Handlungsempfehlungen	so	kompakt	veranschaulicht	zu	bekommen,	war	hochinteressant	und	hat
zum	Nachdenken	angeregt.	Auch	für	unsere	Branche	gilt	es,	sich	nicht	nur	an	die	anstehenden	Veränderungen	anzupassen	,
sondern	diese	zu	antizipieren."	André	Strohmeyer,	HBB

"Öl	oder	Öllampe?	Eine	der	wesentlichen	Kernfragen,	abgeleitet	aus	dem	anregenden	Vortrag	von	Sven	Gabor	Jansky.
Beeindruckende	Übersicht	von	allgemein	wahrgenommener	Gegenwart	und	der	tatsächlich	bereits	vorhandenen	ausgereiften
technischen	Entwicklungen	und	deren	Markteintritt.	Anregende	und	sehr	verständliche	Darstellung	der	Zusammenhänge
zwischen	den	Ergebnissen	der	Zukunftsforschung	und	den	konkreten	und	notwendigen	Ableitungen	für	die	notwendige
strategische	Weiterentwicklung	bestehender	Geschäftsmodelle.	Sehr	viel	Stoff	zum	nacharbeiten,	angereichert	durch
übersichtliche	Grafiken	zu	den	Tools."	Jörg	Wege,	MEC

"Ein	sehr	spannender	Ausblick,	was	wir	in	der	Zukunft	neugestalten	können,	wenn	wir	bereits	heute	damit	anfangen	noch	viel
mutiger	zu	denken."	Daniel	Böttke,	Apleona	Real	Estate	GmbH	

"Sich	einen	Tag	mit	dem	Übermorgen	und	nicht	mit	dem	Heute	oder	Morgen	zu	beschäftigen	ist	ein	nicht-alltäglicher	Luxus,	der



"Sich	einen	Tag	mit	dem	Übermorgen	und	nicht	mit	dem	Heute	oder	Morgen	zu	beschäftigen	ist	ein	nicht-alltäglicher	Luxus,	der
durch	den	Zukunftstag	ermöglicht	wurde.	Sehr	spannend."	Till	Eichenauer,	WISAG	Facility	Service	Holding

Wir	werden	das	wiederholen.

Neues	GCSP	Logo

Step	right	in,	ladies	and	gentlemen.	
Ob	in	jetzigen	Einkaufswelten	oder	in	zukünftigen:

Wir	heissen	alle	mit	offenen	–	und	einladenden	–	Türen	willkommen.	

Wir	sind	ein	Verbund	von	Gastgebern.
Wir	empfangen	Kunden,	Kollegen,	Lieferanten

und	Partner	mit	offenen	Armen.
Wunderbare	Architektur	liegt	in	der	DNA

unseres	Geschäfts.

Ihre	persönlichen	Zugangsdaten
Benutzername:	{BENUTZERNAME}

Passwort:	{PASSWORT}

____________________________________________________________________________________________



Wenn	Sie	diese	E-Mail	(an:	{EMAIL})	nicht	mehr	empfangen	möchten,	können	Sie	diese	hier	kostenlos	abbestellen.	

German	Council	of	Shopping	Places	
Bahnhofstraße	29	
71638	Ludwigsburg

Deutschland
office@gcsp.de

	

	


